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Résumé ou extrait : Henri de Malassise et e baron de Biron, authentiques négociateurs de la paix de Saint-
Germain, qui fut signée en 1570, sont aux prises avec deux gentils-hommes huguenots. Les feintes, les
manoeuvres, les compromis auxquelsils recourent pour la possession de deux villes, Sancerre et
Angouléme, constituent la matiére de ce récit, beaucoup plus psychol ogique qu'historique. Une femmey
parait, assez énigmatiquement, noue une intrigue et disparait lorsque le traité est conclu et que finit le
livre. L'auteur sest souvenu de diverses missions internationales qu'il a accomplies durant sa carriere.
Souhaitant en tirer leslecons et lafaire revivre, il a placé son expérience dans le cadre d'un traité
historique. En fait, ce qu'il nous offre, c'est un «portrait du négociateur». 11 montre ses finesses, ses
roueries, ses astuces. Sous la prudence des personnages et la sobriété du récit, on entrevoit des passions
immenses et féroces.
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